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La transformation 
numérique 
s’accélère, 
pourquoi Cisco ?



New Devices 

Online Each Hour

By 2020

1M 1.5X
EPS - When 

Disengaged 

Employees are            

down to 10%

of Employees

Are Disengaged

2015

68-87%
89%

Of companies in 

2016 will compete 

on customer 

experience

66%
Switched Brands 

Due to Poor 

Customer 

Experience

2013

Why digitization is accelerating



Par quel bout 
le prendre? 
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Quelle est la principale technologie de rupture 
qui va le plus impacter votre secteur d’ici 2020 ?
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1 - Internet des objets

2 - 5G

3 - Réalité augmentée

4 - Impression 3D
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Mobile Technologies sustain demand
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Libérons la valeur de la donnée



SaaS

PaaS IaaS

A Broad Perspective Is Required…

Data Center Cloud Edge / IoT



SaaS

PaaS IaaS

…to Balance New and Existing Requirements

Traditional 
Applications

ERP, Financial, CRM, 
Email, …

Cloud Native Applications
IoT, Big Data, 

Analytics, Gaming, ...

Data Center Cloud Edge / IoT

2014 71.9%
2016 63.3%

2014 28.1%
2016 36.7%

% IT 
depenses



L’expérience client en juge des 
stratégies numériques



C’est quoi un ville numérique intelligente ?
Se réapproprier 

les données
Meilleure expérience 
Touristes & Résidents

Développement local 
= services en réseau

OpenData

Réseau pour l’IoE (WiFi, LORA…)

Outils de Géolocalisation,

Connecteurs réseaux sociaux

Plateforme urbaine 
multi-services Internet of Everything



Dans ce contexte, quelle est la priorité de 
votre organisation lorsqu’il s’agit de votre 
transformation numérique ?
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1 - Gagner en productivité et en efficacité

2 - Croitre, gagner de nouveaux marchés

3 - Garder une avance compétitive grâce à l’innovation



Why Only Cisco?

Connecting
Distributed Data

Secure PlatformTrusted

Partner for Digital
Transformation



Directeur Général Partenaires et PME Cisco France

Yves MERTENS

@YvesMertens



Une nouvelle ère 
de partenariat, 
gagner ensemble 
la transformation 
numérique



The Fosbury Flop



The Fosbury Flop



We are Expanding Your Partnering OpportunityDigitization is Disrupting Our Go to Market Model

Reseller



Architectures

SecurityCollaborationEnterprise Networking Data Center

Innovations

MobilityInterCloudACI Analytics

SmartTac
盈联科技

Digital 
Capabilities

IT InnovationBusiness InnovationWorkforce Experience Customer Experience

Manufacturing Energy GovernmentFinancial Retail Healthcare

Internet of 
Everything

Cisco Partner Ecosystem Sample

http://wwwin.cisco.com/wwchannels/spo/partners/hcl/index.shtml
http://wwwin.cisco.com/wwchannels/spo/partners/hcl/index.shtml
http://wwin.cisco.com/wwchannels/gtpo/gepo/partners/samsung/index.shtml
http://wwin.cisco.com/wwchannels/gtpo/gepo/partners/samsung/index.shtml
http://www.purplewifi.net/set-up-guest-wifi/
http://www.purplewifi.net/set-up-guest-wifi/
https://marketplace.cisco.com/catalog/companies/2100
https://marketplace.cisco.com/catalog/companies/2100
http://www.purplewifi.net/set-up-guest-wifi/
http://www.purplewifi.net/set-up-guest-wifi/
http://wwwin.cisco.com/wwchannels/spo/partners/tata/index.shtml
http://wwwin.cisco.com/wwchannels/spo/partners/tata/index.shtml


Dans votre stratégie, quelle est votre priorité 
en termes de partenariat dans les 12 mois ?
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1 - Réduire les partenariats stratégiques pour un meilleur focus des équipes

2 - Elargir les éco-partenariats pour diversifier les offres

3 - Maintenir et renforcer les partenariats existants

4 - Ne sais pas



Connect with New Partners

marketplace.cisco.com
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