
中国合作伙伴获得思科云构建商认证   
销售收入实现翻番 

业务挑战
华讯网络系统有限公司成立于2000年，是中国首屈一指的IT基础设施解决方案和服务的

供应商，专注于网络基础设施的规划、实施、维护和管理工作。作为系统集成和网络建

设的服务提供商，华讯无论在中国公司、还是和中国有IT业务往来的跨国公司之间，都

建立起了良好的声誉。而结果也令人欣慰，华讯以20%的年增长率保持着企业的高速发

展。作为思科在中国大陆的第一个金牌合作伙伴，华讯年收入的相当大一部分来自思科

产品的销售。目前，华讯已经拥有了近900人的网络专家团队，其中500人拥有专业资质

认证。总部坐落于上海的华讯，也在北京、广州、成都、武汉、南京和深圳等地设有

分公司。

与很多西方国家一样，“云”在中国也迅速发展成为众多企业向往的基础建设模

式。2011年中期，华讯开始不断接收到客户日益增长的新要求，这其中包括虚拟桌面、

存储和服务器等的相关云建设，而当时的华讯还不完全具备这样的能力。公司敏锐地意

识到这个重大市场趋势刚刚开始，并当即决定取得思科®云构建商的资质认证，而该认

证正是针对思科合作伙伴发放的，要求合作伙伴投资并达到网络、计算和存储基础设施

建设水平的高级认证。

“我们把思科云构建商认证作为一个独一无二的市场契机，从而使我们和竞争对手有效

地区分开来。”华讯战略发展部总经理段黎峰如是说。

解决方案
思科专业协作服务旨在向合作伙伴提供云基础建设的设计和架构等相关服务。华讯于早

期就加入到了该服务的云构建商认证项目，它于2011年10月完成了该项目的培训，并在

当年底取得了云构建商认证，成为亚太地区第一个获得思科认证的云构建商合作伙伴。

思科专业协作服务向其合作伙伴提供了其最先进的商务服务，使得合作伙伴也同时拥有

了思科工程技能、智能服务创新、领先的操作流程、以及合适的方法。同时，各个合作

伙伴也可以结合自身的服务特点，以优化他们的思科产品。
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思科专业协作服务帮助华讯完成云构建商认证，并助其在中国IT市场提升企业竞争力。

客户案例研究

内容摘要

客户名称：华讯网络系统有限公司

行业：IT服务业

地点：中国，上海

员工数目：800+

业务挑战

• 在现有网络服务的基础上增加新的服务，

并不断提高企业利润空间。

• 增强云计算解决方案和服务能力，提高

自身在IT服务市场的竞争力，创造更多商

机。

• 提升华讯构建和部署私有云和公共云的能

力，以满足客户的各种需求。

解决方案

• 思科专业协作云建设服务使得合作伙伴可

以直接拥有思科的专业技能，最优化的解

决方案和相关认证。

• 思科专业认证保障了华讯云服务解决方案

的准确性以及高效性。

• 思科云建设加速器提供了自动化工具和模

板，从而简化了云开发过程，并加快了产

品面世进程。

成果：

• 增强了华讯端到端数据中心基础架构的服

务能力。

• 加快了华讯云服务的交付速度。

• 使得华讯在思科数据中心相关的产品和服

务的销售额翻了一番。 



“思科专业协作云建设服务向我们提供了详尽的文档资料，并在如何提供云产品解决方

案上对我们进行了全面的培训，”华讯技术经理 沈佳伟说道，“特别是在和客户的沟

通上对我们帮助很大，比如说如何与客户合作找出他们的需求，如何展示我们提供的云

解决方案，并依据客户的实际需求在不同的思科云产品中找到最合适的组合。”

成果
在快速发展的云计算市场，思科云构建商专业认证提升了华讯的知名度和信誉度。在获

得认证以来的短短几个月，华讯已经为20多个客户完成其数据中心的云架构规划和云基

础设施建设。“举个例子，我们帮助联合汽车电子有限公司定制了一张蓝图，介绍使用

思科云架构模型后的状态，”华讯业务发展经理姚伟介绍，“我们建议客户先把重点放

在云建设的某个方面，再循序渐进的实施云部署。通过思科的模型，客户可以清楚的了

解到云建设的发展过程，并拥有合理的预期。”

尽管华讯没有从思科数据中心销售中单独列出思科云服务销售的数据，但是综合来说，

自从华讯获得思科云构建商认证后，其销售量还是获得了显著的提升。在2012财年的前

六个月，华讯关于思科数据中心相关产品的销售额比2011财年同期翻了一番。

“基于云技术的新一代数据中心不仅仅提高了企业用户在信息时代的便利性和敏锐度，

更重要的是，它同时增强了企业业务的延伸性和灵活性。”段黎峰说道，“我们通过思

科专业协作服务拿到了云构建商认证，从而能够更好地满足客户的需求，帮助客户在云

市场中达到企业目标。”

近期计划
随着中国公司对于云计算领域的不断深入，华讯的下一步发展战略将重点放在基于私有

云的虚拟化数据中心基础建设。通过和思科的紧密合作，华讯希望继续增加和完善更多

的解决方案，赢得更多的客户。

“大多数公司对云计算领域的知识水平有限，” 段黎峰说道，“思科专业协作服务真

正地向我们提供了立即可用的方法，从云基础设施建设规划到领先的解决方案，使得我

们领先竞争对手一筹。”

更多信息
•	要了解思科专业协作服务的详情，请登录以下网站：www.cisco.com/go/cps

服务列表
•	思科专业协作服务和云合作伙伴计划

引述：“基于云技术的新一
代数据中心，不仅仅提高了
企业用户在信息时代的便利
性和敏锐度，更重要的是，
它同时增强了企业业务的延
伸性和灵活性。我们通过思
科专业协作服务拿到了云构
建商认证，从而能够更好地
满足客户的需求，帮助客户
在云市场中达到企业目标。”
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职位：战略发展部总经理

公司：华讯网络系统有限公司
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