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iINncrementando vent
v reduciendo costos

Los promotores comerciales de Consorcio Peredo
necesitaban obtener informacion de sus productos

pulsando simplemente un boton. Pero la realid
era algo menos efectiva. Cisco UCS® Mini img
mento la tecnologia de servidores compactos
como eje de la solucion.

“Hemos pasado de cinco bastidores a uno y hemos desconectado

la mayoria de nuestras fuentes de alimentacion. Esto libera
y energia del centro de datos ¥.

Gabriel Garcia, Director General de Consorcio Pe

Un cliente con intencion de compra es ideal para los promotores comerciales
puerta a puerta, pero tener la informacién adecuada a mano es lo que consigue
que se cierre el negocio. Consorcio Peredo no podia avanzar con su infraestruc-

tura tecnoldgica, hasta que optd por los servidores Cisco UCS Mini para
Su antiguo centro de datos.

- Promover el crecimiento del negocio con equipos de
Retos ventas mejor soportados
- Reducir la complejidad y aumentar la funcionalidad.

Los promotores comerciales de Consorcio Peredo venden desde refrig
hasta automoviles. Necesitan al instante la informacion completa de los
que venden. Por ello, sus Smartphones y Tabletas se conectan de form
con los sistemas en las oficinas de su sede central en Xalapa, México, ¢
es el objetivo de cada uno de sus empleados.

Pero el centro de datos de la empresa se estaba quedando obsoleto. C
contrar repuestos. A medida que crecia el negocio, el software se habia
Las conexiones no siempre se conseguian realizar. Puesto que tenian p
lanzamiento de un nuevo producto llamado Dinero Automatico, era impr,
implementar servidores de nueva generacion.

Estudio de caso | Consorcio Peredo

Tamano: 2.500 empleados

Ubicacion: México
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Las inversiones iniciales se redujeron un
25% vy los costos de mantenimiento se
redujeron a la mitad.

Solucion - Senvidores Cisco UCS Mini

Unificacion y rentabilidad

La empresa partner |Q Comercializadora y Servicios de Valor SA sugirid cambiar
a Cisco UCS Mini. Combinando de forma compacta, servidores, almacenamiento
y red de 10Gbps, Cisco UCS Mini no solo tenia un mejor rendimiento que otras

alternativas sino que también adquirirlo costaba un 25% menos.

Juan Carlos Alvarado Penaloza, Gestor de Proyectos de Tecnologia, explica:
“Cuando en 1Q me dijeron que UCS Mini se podia instalar en tres dias, no lo
crefa. Eso me did una idea de como podian mejorar las cosas. No podia esperar”.

Reduccién de espacio y ahorro de tiempo

Facilitando la configuracion de los servidores virtuales, Cisco UCS Mini ha redu-
cido considerablemente el espacio que requiere el hardware de Consorcio Peredo.
Ahora el negocio necesita que solo un miembro del personal se ocupe del centro
de datos, antes se requerian dos personas.

Gabriel Garcia, Director General, explica: “Hemos pasado de cinco bastidores a

uno y hemos desconectado la mayoria de nuestras fuentes de alimentacion. Esto
libera espacio y energia del centro de datos”.

De cinco
bastidores a uno.
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La velocidad del sistema ha aumentado un 20%
y hasta un 70% en algunos casos.

El nimero de servidores se ha reducido de 42

Resultados o _ _
maquinas a 7 servidores Blade en un solo chasis.
El tiempo de implementacion de los servidores ha
pasado de 6 horas a solo 10 minutos.
Sin temor

Puesto que las habilidades del personal interno giraban en torno a los modelos

de servidores de otros proveedores, la curva de aprendizaje preocupaba al equipo
de IT de Consorcio Peredo. No obstante, la adaptacion resulto sencilla. “Fuimosa
Cisco® Live y conocimos la base de conocimientos de productos Cisco”, explica
Johan Narvaez, Director de IT. “UCS Mini resultd muy facil de utilizar”, comenta.

Sin limitaciones

Consorcio Peredo con Cisco UCS Mini pudo obtener el centro de datos que
deseaba para continuar con su crecimiento y lanzar nuevas lineas de productos,
y es un 20% mas rapido. El almacenamiento también ha dejado de ser una res-
triccion. El equipo de IT obtiene mayores beneficios del sistema gracias a una
red mas potente. El paso siguiente es actualizar el nlcleo a 40Gbps.

Productos y servicios

Centro de datos
Cisco UCS Mini

Informacion adicional

Para obtener mas informacion sobre las soluciones Cisco que se presentan en
este estudio de caso, visite www.cisco.com/go/ucsmini. Para mas informacion
sobre Consorcio Peredo, visite www.etesa.com.mx.
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